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律服务需求的“场景化”与“生活化”迁移

三个层面合力导致需求场景的变化

宏观政策层面

国家层面推动数字技术与实体
经济深度融合，政策鼓励平台
企业在赋能实体经济、创造就
业、拓展消费市场中发挥更积
极作用。

平台策略层面

平台扶持政策密集出台， 以抖
音为代表的平台方，近年来持
续推出针对实体商家的专项扶
持计划。 本地生活已从“吃喝
玩乐”传统领域，延伸至“医
美、家政、维修、法律服务”
等垂直专业服务领域，早期布
局者将享受平台流量倾斜。

用户需求层面

用户遇到法律问题（如离婚、
劳动争议、交通事故、合同纠
纷）时，搜索行为正从纯工具
平 台 （ 如 百 度 ） 向 内 容 平 台
（抖音）和即时服务平台（高
德）迁移。



品牌与效果的割裂 持续运营能力/效率/成本

与团队的割裂

地域覆盖与精准触达的矛盾
03

流量成本和转化成本的攀升

02

01 04

规模律所的线上获客痛点



抖音+高德，双轮驱动，助力律所抢占本地生活新入口

抖音 高德地图

内容种草+本地推团购 地理位置覆盖+在线团购

构建信任 即时需求满足

将规模效应&获客成本/效率关联起来



批量入驻本地生活享平台红利

流量
对于批量入驻的规模所，平台
不仅有免费流量扶持，还有运

营策略等支持。

品牌
平台针对规模所统一品牌管理、
前端展示、后端系统支持等方

面均有支持。

特权
针对规模所平台有针对性的特
权功能，例如在同城最多可以

开设50家虚拟店

保证金/折扣
规模所携分所批量入驻，在抖
音只需缴纳一份保证金即可，
全部分所不用缴纳，在高德有

批量入驻优惠折扣等

规模所批量入驻本地生活的机遇期

当前阶段，抖音和高德针对规模所携分所批量入驻，平台给予了很多支持，目前还属于平台红利期。



规模律所的核
心优势

01 品牌公信力

在全国或多地形成了较

强的品牌认知，降低用

户初次决策门槛

02 专业实力与资源

跨地域、多领域的律师

和团队，能支撑复杂的

本地化案件承接

03 业务交付能力

标准与完善的服务流程

与团队协作模式，保障

服务质量的稳定性与高

效率

04 抗风险能力

强大的资本缓冲与完善

的内部治理结构，保障

律所的持续稳定与声誉

安全



律所优势与本地化平台三步走的融合策略

step1：线上占位

依托规模所的线下门店网点优势，

快速入驻到平台，获取平台基于

线下地理位置的免费流量。

step2：矩阵运营

通过对线上网点的运营（含免费

和付费的方式），形成线上服务

的多地联动，覆盖更广泛的目标

客户群体，同时获取平台的运营

流量支持。

step3：形成壁垒

门店数据累积，形成多网点权重

提升，积累丰富的线上数据资产，

为用户最终决策转化提供重要参

考，也逐步形成先发优势，对同

行形成数据壁垒（参考08年和

18年开始做淘宝店铺）。



驱动轮之一

高德本地生活



高德地图已不是单一的导航功能



高德地图用户检测数据top15城市



高德地图赋能律所在线展业



高德地图赋能规模所的高阶玩法

规模所
线上业务矩阵

多门店布局 定展

支付宝
客资

钻展

同城虚拟店



同行参考样例

盈科所分所布局 芙蓉广州所顶展 冠领所50个虚拟店/城市 华律网钻展



本地生活导航，
一主两辅，
让搜索到店客户尽在掌握！



驱动轮之二

抖音本地生活



抖音本地生活服务是一种创新的商业模式，将短视频和直播等娱乐元素融入传统的生活服务领域。其独特之处在于强大的

流量分发能力和智能化的推荐系统 ，能够精准匹配用户需求与商家服务。这种模式不仅提高了用户体验，还为商家提供

了高效的获客途径。相较于其他平台，抖音本地生活更加注重内容生态的构建 ，鼓励创作者生产高质量的本地生活相关

内容，从而形成独特的竞争优势。

用户

10.1亿 1.55小时

触达

短视频 / 直播

转化

团购

为什么是抖音本地生活



0201

刷到兴趣内容

看到团购/优惠券

下单购买

抖音不再是单纯的娱乐App，而是“发现-决策-交易”一体化的生活服务平台。

用户已经习惯在这里解决“吃什么”、“玩什么”，以及 “找什么服务”。

0403

 到店核销

趋势洞察：用户心智的转变



数据来源：2025抖音法律行业趋势白皮书

趋势洞察：法律行业用户线上行为特征



数据来源：2025抖音法律行业趋势白皮书

趋势洞察：线上律所的经营状况



行业大数据：两个增长与两个下滑

两个
增长

市场规模高增长
截至2023年律所行业市场规模已达到2820

亿 元，预计到2026年有望突破3500亿元大

关。

律所增速下滑
截至2024年9月，全国律所总数达到41638

家，其中合伙所占主导地位。2024年律所数

量较2023年略有下降，行业竞争加剧，市场

正处于洗牌阶段。

律师收入呈现下滑

七成青年律师年收入不足10万元，面临较大

的生存压力。2023年，浙江省律师人均年创

收同比下降3.9%，内蒙古律师人均年创收同

比下降13.7%。

律师持续增长

截至2024年9月，全国律师总人数达到72.5 

万，呈现稳定增长态势。预计未来，律师数

量将以年均约10%的速度持续增长。

两个
下滑



抖音本地生活带来的破局机遇

平台基于LBS（地理位置服务）

推荐，客户都是“身边的人

精准本地流量
 短视频和直播是展示律所专业、

服务、口碑的绝佳形式

内容建立信任
 “团购”“优惠券”等产品形

态，让客户第一步更容易迈出

降低决策门槛
既能做品牌曝光，又能直接带来

客资和到店转化

品效合一促转化

自我认知的提升



解决方案：抢占抖音本地生活流量入口

依托规模所的线下网点多的优势，通过统一团品、统一定价，在抖音线上形成矩阵，使律所在各地的分所在抖

音线上实现了“连锁经营”。通过云连锁的方式集中律所资源形成本地化入口的数量优势，获取抖音针对本地

生活入口流量的强势抢占，避免具有全国连锁品牌的律所对线上本地生活形成流量垄断。

入团/入推 企业蓝V号运营 跨品牌授权云连锁



同行参考



当前法师兄抖音云连锁样例



双轮驱动与数据闭环



线上与线下融合，转化客户与积累数据资产

对店铺进行专业化运营，提升店铺经营
分，在用户犹豫对比中能脱颖而出

6. 经营店铺数据资产

通过免费和付费的方式，获取平台流量

1. 线上运营，触达客户

线下服务过程中，引导用户去线上完成
好评，增加店铺权重

5. 引导线上好评

邀约团队在线联系用户，邀约用户上门
提供服务

3. 线上对接，邀约上门

律所安排律师面谈，为用户提供专业服
务，争取用户签约

4. 安排面谈，争取转化

通过店铺产品和引导文案，吸引用户留
电话或在线购买团单服务

2. 吸引留资，购买团单



服务项 高德地图 抖音云连锁

律所入驻资质核查 √ √

律所店铺装修（含广告设计） √ √

线上流量运营 √（需律所配合） √

付费推广代运营（或指导） 免费代运营 免费代运营

对接官方人员赋能/指导 √ √

线上产品/服务升级迭代 √ √

提供行业流量/需求风向标 √ √

线上邀约到所服务 如需要 如需要

面谈转化培训 如需要 如需要

律所SaaS系统支持 如需要 如需要

与我们合作的价值
01

法律行业唯一金牌服务商，高德地图
法律行业最大的代理商。

高德地图全国代理商

02
针对法律行业抖音本地推重点落实律
所入推入团，法师兄受邀提供支持。

抖音云连锁特邀服务商

03
法师兄常年为百度、360和搜狗律师
提供法律内容、范本及服务承接等服
务。

法律行业内容供应商

04
基于16年的行业数据累积，成立法律
大数据研究中心，有丰富用户需求与
行为数据标签。

法律大数据研究中心



与我们合作的流程

合作生效后，按照合同约定为合作方提供相应
支持，协助合作方开展业务。

定期针对合作状况进行沟通和
评估

满足平台入驻需求后，双方沟通具体需
求，形成合作草案

双方确定合作协议内容，并签
署正式合作协议

律所提供相关资质，法师兄去平台核查资质是
否被占用、是否有差评等

通过线上或见面洽谈等方式了
解产品与服务

启动合作与支持 后期优化与共同运营

浅谈合作方案签订合作协议

咨询与意向沟通 资质审核与评估

1 2

34

5 6



关于我们

广州富嘉科技有限公司，创办于2018年2月，是一家专注于 

“ 法律+科技 ” 相结合的高新技术企业。全职员工41人，总

部在广州市天河区，在北京、深圳和陕西汉中设有办事处。



广东省高新技术企业 高德地图全国代理商
金牌（法律行业唯一）

百度律临内容服务提供商

部分履责荣誉和奖项

创始团队于2008开始

从事法律行业

16年

至今拥有自主产权31项

软件开发著作权

31项

涵盖法律服务和法律保险

2个行业领域

2个

累积服务律所客户

超过2000家

2000+

拥有12个内容与服务生态

合作伙伴

12个

累积服务律师/团队客户

超过33000人

33000+



我们的业务布局



我们的合作伙伴

战略合作 渠道伙伴 金融机构合作



以上客户仅为代表展示，排名不分先后

北京市京师（深圳）律师事务所 北京德和衡（深圳）律师事务所 北京大成（东莞）律师事务所

广东华商（广州）律师事务所 北京中银（广州）律师事务所 北京中闻（佛山）律师事务所

湖南芙蓉（广州）律师事务所 广东普罗米修（福田）律师事务所 上海靖霖（南京）律师事务所

天津东方律师事务所 浙江凯大律师事务所 安徽金亚太律师事务所

湖北瀛楚律师事务所 江苏连众律师事务所 贵州黔信律师事务所

云南云滇律师事务所 河南天坤律师事务所 北京策略（海口）律师事务所

我们的合作客户





诚邀携手，共创共赢


